'idea viene dagli Stati Unit

Affittasi uffici. A ore, last minute e pluriaccessoriati

«ss CAMILLAMONTELLA

BB Sc c'¢ la televisione pay per view, al-
lora puo esserci anche un ufficio intero che
paghi solo per 'utilizzo effettivo, senza le
trafile burocratiche degli affitti e prenotabi-
le anche solo per un'ora. Funziona cost: si
chiamail cali centre, si chiede un ufficio per
quanto tempo si vuole e grande quanto so-
no le esigenze e in un giorno € disponibile.
Centralino, servizio vocale, computer e in-
ternet compresi nel prezzo.

A fornire questo servizio ci ha pensato la
azienda che da quattro anni offre
case in affitto con la stessaformula e cheda
due mesi ha deciso di espandersianche nel
settore commerciale. L'idea viene dagli
Stati Unitiel'ha portatainItalia Pietro Mar-
tani, manager 33enne, che stimail fatturato
delprossimo anno per oltre 5 milioni di eu-
ro. Chiunqgue voglia affittare un ufficio puo
chiamare i centralini della dove gli
addetti rispondono in otto lingue diverse
(olandese e fiammingo comprese) e chie-
dere il taglio che si adatta alle esigenze: ¢'é

la sala riunioni, |'open space, l'ufficio a ore,
quello per una persona e quello condivisi-
bile.

«Lavoriamo per 1l 65 per cento con gli
stranieri», spiega Martani. «Molte aziende
vogliono venire a Milano per qualche mese
prima di decidere se acquistare una sede
stabile. Altre hanno bisogno diun punto di
riferimento anche solo perunmese. Oppu-
re uomini di affari alloggiati in albergo e qui
di passaggio cercano una sala riunioni per
un paio d'orer. Una volta atfittato lo spazio
¢ anche possibile usufruire del servizio
centralino in sei lingue e di tutte le pii mo-
derne tecnologie in dotazione alle posta-
zioni computer. Gli edifici dellalS BN s0-
no distribuiti prevalentemente nelle zone
centrali della citta, da Conca del Naviglio
(dove ci sono 26 uffici) a Sant' Ambrogio, fi-
no a corso Vittorio Emanuele. 11 tutto a
prezzi variabili, ma, per dare un esempio,
una sala per due personecosta 1.000euroal
mese. «Riceviamo anche 5 prenotazioni al
giorno», continua Martani, «e le richieste
SONO In aumento.
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Pronti a soppiantare il mercato tradizio-
nale? «Sono due filosofie diverse e I'una
non puo superare i'altra», spiegano alla Fil-
Casa, gruppo di intermediazione immobi-
liare. «E' come la differenza tra residence e

-appartamento: il primo e pratico e veloce,

ma va bene solo per brevi periodi». Tra le
comodita del servizio c'¢ anche
I'opportunita di prenotare Last Minute. «Ci
chiamano anche per mettere in piedi un
ufficio con soli tre giomi di preavviso,
spiega Martani. D'altro canto, «i prezzi so-

" nopiuttostoelevati - continuano alla FilCa-

sa - e nel lungo periodo non convengonon.
Intantoperolerichieste sono cosinume-
rose che «qualche volta non riusciamo
neanche a soddisfare tutti. Ci & capitato che
una ditta volesse aprire un intero call cen-
tre, ma non siamo ancora attrezzati per of-
frire spazi cosi ampi». «<Sono servizi utili per
gli start up delle aziende o per chi si deve
spostare spesso», dice Francesca Corna,
assistente del direttore di Gambetti immo-
biliare. «Ma potle societa hanno bisogno di
investire in una locazione tradizionale».
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